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	RESUMEN

Ingeniero Comercial, con experiencia en las área Comercial, Dirección de Equipos de Venta, Adquisiciones y Administración General de Empresas.

Con capacidad para trabajo en equipo y de negociación y orientado al logro de resultados, con flexibilidad y adaptabilidad ante las posibles contingencias. 

Experiencia en liderar equipos de trabajo orientados a la maximización de las ventas de los productos de la compañía.

Capacidad para coordinar procesos productivos para satisfacer  las necesidades de los clientes y permitir ampliar la cartera así como la fidelización de los actuales clientes.

EXPERIENCIA LABORAL

Independiente

1999 a 2012 

Consultor de Empresa

Desarrolla asesorías a empresa de la región

El Huerto

2008
emprendimiento

Creación de empresa distribuidora de frutas y verduras a domicilio a través de Internet.

· Desarrolló de página Web para comercializar productos de la empresa a través de Internet.

· Desarrolló Correo Electrónico publicitario

·  Contacta clientes a través de medios electrónicos

· Adquiere  productos para su comercialización

· Distribuye  productos

Infocont

2001 a 2003
Socio

Socio de empresa contable y desarrollo de software en la ciudad de Quilpué. 

· Se encarga de desarrollar el área comercial de la empresa

· Contacta potenciales clientes para introducir en el mercado software para administración de puntos de venta.

· Busca oportunidades de negocio para desarrollar nuevos software, notarias, restaurantes, etc.

Distribuidora Farmaceutica Alemana

1995 a 1999 

Gerente Comercial

Representante Legal  y Gerente Comercial, con dependencia directa del Directorio de la sucursal de Laboratorios Knop en la ciudad de Lima – Perú.

· Asume la administración general de la empresa, su puesta en marcha y posteriormente logra su consolidación asegurando una gestión eficiente  en el manejo de los recursos  técnicos, administrativos, financieros y humanos.

·  Se responsabiliza de las funciones de importación, ventas y marketing, elaborando estrategias de comercialización.

· Diseña  planes de expansión geográfica e incorpora nuevos productos

· Selecciona personal y supervisa la fuerza de venta

· Negocia con agencias de publicidad y medios

· Dirige la fuerza de venta

· Negocia con cadenas de supermercados y farmacias

· Instala la primera farmacia homeopática en Lima, Perú

· Negocia con proveedores

· Introduce la Cátedra de Homeopatía en la Carrera de Química y Farmacia de la Universidad Mayor de San Marcos, Lima - Perú.

· Reorganiza la Sociedad de Médicos Homeópatas del Perú 

· Introduce la medicina homeopática en los servicio de salud públicos Del Perú

·  Crea un laboratorio homeopático en la ciudad de Lima – Perú, logrando aumentar el stock inicial de productos para comercializar a aproximadamente 3.000.

· Logra introducir los productos homeopáticos en las distintas farmacias del Perú, productos que hasta ese momento eran completamente desconocidos.

· Facilita la capacitación de profesionales de la salud en medicina homeopática, Químicos Farmacéuticos, Médicos, Veterinarios y Odontólogos.

· Elabora productos homeopáticos con marcas propias a distintos clientes.

Independiente

1993 a 1995 

Consultor de Empresa

Desarrolla de asesorías a empresa de la región,  a través de distintos productos creados para ello por CORFO.

· Trabajó para Bancoestado en el seguimiento de clientes que disponían de créditos blandos para la reinserción en el país.

· Desarrollo asesorías a distintas empresas a través de SERCAL en áreas tales como:

· Costos

· Comercialización 

· Inició asesoría en ISO 9000

Sociedad Alimentos maritimos avalon 

1990 a 1993 

Subgerente de Estudio

Elaboración de estudios y evaluación de proyectos para distintas áreas de la empresa.

EDUCACION 

Universidad de Valparaíso

Bachiller en Administración

1989

Universidad de Valparaíso

Licenciado en Administración

1995

Universidad de Valparaíso

Ingeniero Comercial

1995

CURSOS: El IVA en las exportaciones, SOCATEC. 

                   Gestión de proyectos a través de la web 2.0. Septiembre 2010. U. de Concepción.

SEMINARIOS: Calidad  Total, ISO 9000, SERCAL. 




